
Coaching 
commercial
8 vidéos

7 fiches analyse

1 fiche mémo

1 forum

0. Teaser

1. Vendre le coaching

2. Analyser la situation

3. Briefer avant le RDV commercial

4. Accompagner en clientèle

5. Analyser à chaud

6. Suivre et recadrer

7. Féliciter

Flash-learning FR14 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03
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