
80 parcours 
eLearning

S o l u t i o n s  eLea r n i n g







100% Vidéo

pour faciliter la 

lecture sur PC,

smartphone 

& tablette

Lecture directe

Accès direct à 

chaque vidéo,

selon le besoin 

immédiat de chacun

Ergonomie épurée

Accès direct,

compréhension immédiate
Situations en entreprise

Avec comédiens réels (<>avatars)

pour une meilleure adhésion

Speaker réel

meilleur

engagement

Alternance de situations

et de commentaires du speaker

avec mots clés synchronisés

Ancrage des

bonnes pratiques:

verbes d’action,

en imprime-écran

1 question concrète,

réponse en 3 minutes

« A faire » 

« A éviter »

Pourquoi les
eLearning Campus
sont-ils si appréciés ?
Parce ce qu’ils sont courts,
réalistes, 100% vidéo
et qu’ils répondent
à un besoin immédiat

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Management 



Entretien 
d’Évaluation
16 vidéos

14 fiches analyse

1 fiche action

1 forum

0. Préparer

1. Accueillir

2. Faire le bilan de l'année

3. Recueillir les attentes

4. Fixer des objectifs

5. Conclure l'entretien

Bonus

Quelles sont les difficultés auxquelles 
les vendeurs en magasin et les 
commerciaux en B2B devront faire face 
pendant l'année ?

Quels sont les facteurs de motivation 
qui les feront tenir sur l'année ?

1. Les facteurs de démotivation

2. Les facteurs de motivation

Flash-learning FR08 – 2h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Recruter
8 vidéos

8 fiches analyse

1 forum

1.  Les 8 étapes commentées de 
l'entretien de recrutement

• Préparer

• Accueillir

• Cadrer

• Présentation

• Enquête

• L’entreprise et le poste

• Conclusion

• Synthèse

Flash-learning FR10 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Coaching 
commercial
8 vidéos

7 fiches analyse

1 fiche mémo

1 forum

0. Teaser

1. Vendre le coaching

2. Analyser la situation

3. Briefer avant le RDV commercial

4. Accompagner en clientèle

5. Analyser à chaud

6. Suivre et recadrer

7. Féliciter

Flash-learning FR14 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Les 9 
entretiens 
minute du 
manager
18 vidéos

18 fiches analyse

9 fiches mémo

9 fiches action

1 forum

1. Fixer des objectifs

2. Déléguer

3. Contrôler

4. Débriefer un entretien

5. (Re)Motiver

6. Négocier

7. Savoir dire non

8. Recadrer

9. Féliciter

Flash-learning FR17 – 7h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Jeune 
manager
12 vidéos

9 fiches analyse

1 forum

1. Entretien erreur & modèle

• Passer de super vendeur à manager

• Coacher : erreur

• Coacher : modèle

• Recadrer

• Motiver : erreur

• (Re)Motiver : modèle

• Gérer les conflits : erreur

• Gérer les conflits : modèle

• Demander de l’aide : modèle

2. Interviews

• Qu’est-ce que la génération X et la 
génération Y ? 

• Comment manager la génération Y ?

• Quelles sont les difficultés de 
management de la génération Y ?

Flash-learning FR18 – 2h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Management 
de projet
8 vidéos

8 fiches analyse

1 forum

1. Intégrer dans l’équipe projet

• Motiver un Attendant / Dépendant

• Rallier un Opposant / Rebelle

• Canaliser un Pionnier / Autonome

• Motiver un Sceptique / Joueur

• Lever les freins sur les habitudes

• Lever le stress sur les compétences 

• Ecarter les fausses barbes

2. Gérer la courbe du changement

• Conduire le changement

Flash-learning FR19 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Diversité et 
discrimination
27 vidéos

3 fiches analyse

1 forum

1. Série diversité et recrutement

2. Interviews

Flash-learning FR21 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Interculturel et 
handicap
5 vidéos

5 fiches analyse

1 forum

1. Interculturel & préjugés

• Identifier les préjugés dans la 
conversation courante

• Quiproquo culturels & interculturel : 
l'impact en entreprise

• Différence et Handicap : conversation 
entre salariés

2. Handicap & préjugés

• Handicap & performance : situation

• Dénouement

Flash-learning FR27 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Manager à 
distance
34 vidéos

24 fiches analyse

12 fiches mémo

12 fiches action

1 forum

Introduction au management à distance 

– Paroles d’expert

0. Fixer les règles du jeu de la relation à 

distance

1. Faire le bilan de la semaine et fixer 

des objectifs à distance

2. Déléguer à distance

3. Contrôler à distance

4. Débriefer à distance

5. (Re)Motiver à distance

6. Négocier à distance

7. Savoir dire non à distance

8. Recadrer à distance

9. Féliciter à distance

10. Animer une réunion à distance

11. Gérer des tensions entre 

collaborateurs à distance

12. Anticiper les conflits à distance

Flash-learning FR30 – 10h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Adapter son 
style de 
management 
avec l'analyse 
transactionnelle
25 vidéos

25 fiches analyse

1 fiche mémo

1 forum

L'A.T. ou Analyse Transactionnelle

Les 6 styles de management

1. Manager un collaborateur 
AUTONOME

2. Manager un collaborateur 
DEMOBILISE

3. Manager un collaborateur ASSISTE

4. Manager un collaborateur ADULTE

Les besoins

Les messages contraignants

Flash-learning FR32 – 2h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Accompagnement 
managérial terrain
8 vidéos

8 fiches analyse

1 forum

1. Coaching erreur

2. Coaching modèle

Flash-learning FR33 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Management 
agent de 
maîtrise
35 vidéos

35 fiches analyse

9 fiches mémo

9 fiches action

1 forum

1. Fixer des objectifs

2. Déléguer

3. Contrôler

4. Débriefer

5. Remotiver

6. Négocier

7. Dire non

8. Recadrer

9. Féliciter

10. Positions de vie du manager

11. Positions de vie du collaborateur

12. Prendre la dimension du poste

13. Les 3 situations de management –
erreur

14. Les 3 situations de management –
modèle

15. Les 3 casquettes du manager

Flash-learning FR35 – 10h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



L’entretien 
professionnel
15 vidéos

14 fiches analyse

1 fiche mémo

4 fiches action

1 forum

1. Qu’est-ce que c’est ?

2. Outils & fiches mémo

3. Entretien erreur

4. Entretien modèle

5. Cas pratiques

Flash-learning FR36 – 2h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Recruter et 
intégrer un 
nouveau 
collaborateur
9 vidéos

6 fiches analyse

1 forum

1. Entretien erreur

• Premier accueil

• Premier jour

• Bruits de couloir

• Négociation salariale

• Entretien de cadrage

• Accompagnement

2.  Teaser

Flash-learning FR37 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Gérer le 
changement: 
passer en 
open-space
15 vidéos

15 fiches analyse

1 forum

Passer en open space : les 
situations erreur

• Gérer le bruit dans l'open-space

• Gérer l'espace dans l'open-space

• Répondre au besoin d'intimité dans 
l'open-space

• Critiquer dans l'open-space

• Gérer une crise dans l'open-space

1. Le parking

2. L’open-space

3. Les rangements

4. Le bureau

5. L’environnement

Flash-learning FR38 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Gérer le 
changement: 
manager 
l'incertitude
5 vidéos

5 fiches analyse

1 forum

1. Entretien erreur

• Rassurer dans un climat d'incertitude

• Injonctions paradoxales

• Piloter son activité

• Recevoir un retour difficile de son 
collaborateur

• Animer une réunion d'équipe

Flash-learning FR39 – 45 min 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Fixer des 
objectifs
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi fixer des objectifs

• Les 5 erreurs à éviter sur la forme

• Les 4 erreurs à éviter sur le fond

• Fixer des objectifs SMART

• Les 6 étapes pour fixer des objectifs

• Les 4 bons réflexes pour fixer des 
objectifs

Campus FR17.01c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Déléguer
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi déléguer

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond

• Quoi déléguer et à qui

• Les 5 étapes pour déléguer

• Les 3 bons réflexes pour déléguer

FR17.02c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Contrôler
7 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi organiser des entretiens de 
contrôle

• Les 4 erreurs à éviter sur la forme

• Les 4 erreurs à éviter sur le fond

• Comment contrôler une délégation

• Les 4 bons réflexes pour organiser 
l’entretien

• Les 4 bons réflexes pendant 
l’entretien

• Comment faire un coaching minute 
pendant le contrôle

FR17.03c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Débriefer
5 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Qu’est-ce qu’un débriefing

• Les 6 erreurs à éviter sur la forme

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond

• Comment débriefer en 2 temps

• Les 4 bons réflexes pour débriefer un 
entretien

FR17.04c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Remotiver
5 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Qu’est-ce qu’un entretien de 
remotivation

• Les 4 erreurs à éviter sur la forme

• Les 5 erreurs à éviter sur le fond

• Les 5 étapes pour remotiver

• Les 7 bons réflexes pour remotiver

FR17.05c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Négocier avec 
son 
collaborateur
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Qu’est-ce qu’une négociation avec
son collaborateur

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond

• Les 4 étapes de l’entretien

• Les 2 bons réflexes sur la forme

• Les 2 bons réflexes sur le fond

FR17.06c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Savoir dire non
4 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Quels sont les enjeux de l’entretien

• Savoir dire non: 3 situations, 
3 erreurs

• Les 3 bons réflexes pour expliquer le 
« non » sans se justifier

• Comment dire non en situation difficile

FR17.07c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Recadrer
8 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Quels sont les enjeux d’un recadrage

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond

• Comment recadrer avec le DESC

• Technique de recadrage : le disque 
rayé

• Comment recadrer quand il passe sur 
le plan personnel

• Comment recadrer quand il conteste 
l’entretien

• Dans quel ordre recadrer quand il y a 
plusieurs points 

FR17.08c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Féliciter
5 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Quels sont les enjeux d’un entretien 
de félicitations

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond

• Les 4 étapes de l’entretien de 
félicitation

• Les 2 bons réflexes pour féliciter son 
collaborateur

FR17.09c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Fixer des 
objectifs à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi faire le bilan de la semaine à 
distance ?

• Les 4 erreurs à éviter sur la forme 
pour faire le bilan de la semaine et 
fixer des objectifs à distance

• Les 4 erreurs à éviter sur le fond pour 
faire le bilan de la semaine et fixer des 
objectifs à distance

• Fixer des objectifs SMART à distance

• Les 7 étapes pour faire le bilan de la 
semaine et fixer des objectifs à 
distance

• Les 5 bons réflexes pour faire le bilan 
de la semaine et fixer des objectifs à 
distance

FR30.31c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Déléguer à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi déléguer ?

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme 
pour déléguer a distance

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond pour 
déléguer a distance

• Quoi déléguer à distance et à qui ?

• Les 5 étapes pour déléguer à 
distance

• Les 3 bons réflexes pour déléguer à 
distance

FR30.32c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Contrôler une 
délégation à 
distance
7 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi organiser des entretiens de 
contrôle à distance ?

• Les 4 erreurs à éviter sur la forme 
pour contrôler une délégation

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond pour 
contrôler une délégation

• Les 3 étapes pour contrôler à 
distance

• Une méthode en 3 temps pour 
contrôler à distance

• Les 4 bons réflexes pour contrôler à 
distance

• Comment faire un coaching minute 
pendant un entretien de contrôle à 
distance ?

FR30.33c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Débriefer un 
entretien à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Qu'est-ce qu'un débriefing à distance 
- Quels sont les enjeux ?

• Les 5 erreurs à éviter sur la forme 
pour débriefer un entretien à distance

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond pour 
débriefer un entretien à distance

• Les 4 étapes pour faire un débriefing 
à distance

• Une technique en 2 temps pour 
débriefer à distance

• Les 4 bons réflexes pour débriefer un 
entretien à distance

Campus FR30.34c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



(Re)Motiver à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Qu'est-ce qu'un entretien de 
remotivation à distance ?

• Les 4 erreurs à éviter sur la forme 
pour remotiver à distance

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond pour 
remotiver à distance

• Les 6 étapes pour remotiver à 
distance

• Les 3 bons réflexes sur la forme pour 
remotiver à distance

• Les 3 bons réflexes sur le fond pour 
remotiver à distance

Campus FR30.35c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Négocier 
& Rechercher 
une solution à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Qu'est-ce qu'un entretien de négociation 
à distance avec son collaborateur ?

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme pour 
négocier à distance avec son 
collaborateur

• Les 4 erreurs à éviter sur le fond pour 
négocier à distance avec son 
collaborateur

• Les 4 étapes pour négocier à distance 
avec son collaborateur

• Les 2 bons réflexes sur la forme pour 
négocier à distance avec son 
collaborateur

• Les 2 bons réflexes sur le fond pour 
négocier à distance avec son 
collaborateur 

Campus FR30.36c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Savoir dire non 
& Courage 
managérial à 
distance
7 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Quels sont les enjeux d'un entretien 
pour dire non à distance ?

• Les 2 erreurs à éviter sur la forme 
pour dire non à distance

• Les 2 erreurs à éviter sur le fond pour 
dire non à distance

• Les 4 étapes pour dire non à distance

• Les 4 bons réflexes sur la forme pour 
dire non à distance

• Les 3 bons réflexes sur le fond pour 
dire non à distance

• Comment dire non à distance en 
situation difficile ?

Campus FR30.37c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Recadrer et 
relancer la 
motivation à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Quels sont les enjeux d'un recadrage 
à distance ?

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme 
pour recadrer un collaborateur à 
distance

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond pour 
recadrer un collaborateur à distance

• Comment recadrer à distance avec le 
P DESC ?

• Technique de recadrage à distance -
le disque rayé

• Les 3 techniques pour recadrer à 
distance quand le collaborateur 
conteste l'entretien

Campus FR30.38c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Féliciter à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Quels sont les enjeux d'un entretien 
de félicitation à distance ?

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme 
pour féliciter un collaborateur à 
distance

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond pour 
féliciter un collaborateur à distance

• Les 5 étapes pour féliciter son 
collaborateur à distance

• Les 2 bons réflexes sur la forme pour 
féliciter son collaborateur à distance

• Les 3 bons réflexes sur le fond pour 
féliciter son collaborateur à distance

Campus FR30.39c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Animer une 
réunion à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi animer une réunion à 
distance ?

• Les 4 erreurs à éviter sur la forme 
pour animer une réunion à distance

• Les 4 erreurs à éviter sur le fond pour 
animer une réunion à distance

• Comment animer une réunion à 
distance ?

• Les 5 bons réflexes sur la forme pour 
animer une réunion à distance

• Les 4 bons réflexes sur le fond pour 
animer une réunion à distance

Campus FR30.51c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Gérer les 
tensions entre 
collaborateurs 
à distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi gérer les tensions entre des 
collaborateurs à distance ?

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme 
pour gérer les tensions entre des 
collaborateurs à distance

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond pour 
gérer les tensions entre des 
collaborateurs à distance

• Les 5 étapes pour gérer les tensions 
entre des collaborateurs à distance

• Les 7 bons réflexes sur la forme pour 
gérer les tensions entre des 
collaborateurs à distance

• Les 3 bons réflexes sur le fond pour 
gérer les tensions entre des 
collaborateurs à distance

Campus FR30.52c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Anticiper les 
conflits à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi anticiper les conflits à 
distance ?

• Les 3 erreurs à éviter sur la forme 
pour anticiper les conflits à distance

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond pour 
anticiper les conflits à distance

• Les 5 étapes pour anticiper les 
conflits à distance

• Les 3 bons réflexes sur la forme pour 
anticiper les conflits à distance

• Les 3 bons réflexes sur le fond pour 
anticiper les conflits à distance

Campus FR30.53c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Fixer les règles 
du jeu de la 
relation à 
distance
6 vidéos

1 fiche mémo

1 fiche action

2 QCM

• Pourquoi fixer les règles du jeu de la 
relation à distance ? 

• Les 2 erreurs à éviter sur la forme 
pour fixer les règles du jeu de la 
relation à distance

• Les 3 erreurs à éviter sur le fond pour 
fixer les règles du jeu de la relation à 
distance

• Les 3 étapes pour fixer les règles du 
jeu de la relation à distance

• Les 3 bons réflexes sur la forme pour 
fixer les règles du jeu de la relation à 
distance

• Les 2 bons réflexes sur le fond pour 
fixer les règles du jeu de la relation à 
distance

Campus FR30.30c – 1h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus





Relation client 



Vendre et 
fidéliser en 
animalerie
7 vidéos

7 fiches analyse

1 forum

1. Teaser et entretien erreur

2.  Entretiens modèle

• Prescripteur et acheteur

• Tensions réclamations

• Vente complémentaire et 
fidélisation

3. Tests

• Focus sur l’accueil

• Tests SONCAS + FOS + APB

Flash-learning FR01 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vendre et 
fidéliser en 
agence 
bancaire
20 vidéos

13 fiches analyse

1 forum

1. Entretiens modèle

• Cibler

• Contact

• Connaitre

• Conseiller

• Convaincre

• Conclure

• Consolider

2. Tests

• Connaître – SONCAS

• Connaître – VAKOG

• Convaincre FOS

• Convaincre Objections

• Conclure

• Vente complémentaire

3. Interviews

Flash-learning FR02 – 2h

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vendre et 
fidéliser en 
agence de 
voyage
12 vidéos

2 fiches analyse

6 fiches mémo

6 fiches action

1 forum

1. Entretien erreur

2. Entretien modèle

3. Les 6 étapes

4. Identifier les motivations client

Flash-learning FR03 – 2h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vente en 
téléphonie
6 vidéos

6 fiches analyse

1 forum

1. Entretien modèle

• Contact 

• Connaitre

• Conseiller

• Convaincre

• Conclure

• Consolider

Flash-learning FR04 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vente en 
magasin HIFI
5 vidéos

5 fiches analyse

1 forum

1. Entretien erreur

2. Tests

3. Entretien modèle

Flash-learning FR05 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Négociation 
B2B
6 vidéos

3 fiches analyse

1 fiche mémo

1 forum

1. Teasers

2. L’entretien modèle

• Les bons réflexes

3. Présenter l’offre

• Les erreurs à éviter

• Les bons réflexes

4. Témoignage

• Comment réussir ses ventes

Flash-learning FR06 – 3h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Prospecter
par téléphone
9 vidéos

2 fiches analyse

1 forum

1. Entretiens modèle

• Prendre RDV pour un commercial

• Prendre RDV en situation difficile

2. Paroles d’experts

• Le 1er contact au téléphone

• Passer le barrage de la secrétaire

3. En situation réelle

• Adapter son vocabulaire aux 
prospects

• Demander la fonction pour orienter 
l'action

• En situation difficile, se 
synchroniser avec le prospect

• Oser l'appel complémentaire

• S'appuyer sur une 
recommandation

Flash-learning FR07 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vente B2B 
Boisson CHR
5 vidéos

5 fiches analyse

1 forum

1.Teaser

2.Entretien erreur

3.Entretien modèle

4.Tests

• SONCAS

• Objections

Flash-learning FR09 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Négocier et 
conclure
30 vidéos

1 fiche mémo

1 forum

1. Le cours complet

2. Les 30 cas pratiques

• Lancer des leurres sur les prix

• Comment obtenir le tarif de la 
concurrence ?

• Comment identifier le décisionnaire 
?

• Comment identifier la demande 
réelle ?

• Quelle différence entre butoir et 
échappatoire ?

• Faire vendre sa solution

• Etre sûr de soi

• Confiance & sourire

• Différence entre Vente & 
Négociation

• Belotte & négociation d'ouverture

• La négociation d'ouverture

• Comment conclure ?

• Jouer le jeu

• La négociation par appartement

• Le pouvoir de l'acheteur et du 
vendeur

• Jouer cartes sur table

• Quelle attitude adopter ?

• Où négocier et dans quelles 
conditions ?

• Faut-il détailler son prix ?

• La théorie de l'engagement ?

• L'offre d'ancrage

• La puissance du silence

• Dans quel ordre échanger 
concessions & contreparties ?

• Concessions & contreparties

• Que faire suite à un appel d'offre 
échoué ?

• Comment lutter contre le 
favoritisme ?

• Comment gérer les difficultés 
relationnelles ?

• Lancer des leurres

• Offrir une porte de sortie honorable 
à l'acheteur

• Que faire en cas de négociateurs 
multiples

Flash-learning FR16 – 2h 



Négocier à 
l’achat
4 vidéos

4 fiches analyse

1 forum

1. Vendre la fonction achat en interne

• Vendre les achats et le CDCF 1

• Vendre les achats et le CDCF 2

• Préparer l'entretien

2. Négocier face au vendeur

• L'entretien face au vendeur -

Modèle

Flash-learning FR22– 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Service client 
et excellence 
relationnelle
21 vidéos

17 fiches analyse

1 forum
Teasers

1. Accueillir et orienter au téléphone

2. Gérer une réclamation au téléphone

3. Suivre une demande au téléphone

4. Manager le service client

5. Ecoute active et empathie au 

téléphone

6. Excellence relationnelle à l’accueil

7. Gestion du temps et courriels 

commerciaux 

8. Service client et proacivité

Flash-learning FR25 – 2h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vendre des 
valeurs 
mobilières
10 vidéos

10 fiches analyse

1 forum

1.  Les 6 étapes de la vente - modèle

• Evaluer les connaissances et 

l’expérience

• Cadrer l’entretien et vendre le 

questionnaire MIF

• Questionner

• Horizon de placement et couple 

rendement-risque

• Faire une proposition et argumenter

• Conclure et faire souscrire

2. Rassurer sur une chute de la bourse 

– erreur 

3. Conseiller - erreur

Flash-learning FR24– 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Distribution 
spécialisée & 
Paroles 
d’expert
20 vidéos

1 forum

Interviews

Flash-learning FR26 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vente 
cuisiniste
3 vidéos

3 fiches analyse

1 forum

1. Les 3 étapes

• Découvrir le client

• Vendre sa valeur ajoutée

• Conclure

Flash-learning FR26 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vente magasin 
bricolage
23 vidéos

23 fiches analyse

1 forum

1. Vendre face à Internet

2. Demande apparente & demande 

réelle

3. Vente complémentaire

4. Conseiller

5. Accueil & conseil

6. Curiosité commerciale - erreur1

7. Curiosité commerciale - erreur2

8. Curiosité commerciale – modèle

9. Gérer la file d’attente

10. Gérer le téléphone

Flash-learning FR26 – 2h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vendre et 
fidéliser en 
B2B
19 vidéos

19 fiches analyse

8 fiches mémo

7 fiches action

1 forum

1.Cibler

2.Contact

3.Connaitre

4.Conseiller

5.Convaincre

6.Conclure

7.Vendre des produits – Modèle

8.Testez – vous !

Flash-learning FR31– 10h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vente B2C 
Literie
17 vidéos

17 fiches analyse

1 forum

1.Sécurité

2.Orgueil

3.Nouveauté

4.Confort

5.Argent

6.Sympathie

7.Test

Flash-learning FR34 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Vendre
& fidéliser
en magasin
13 vidéos

1 fiche mémo

2 fiches analyse

1. Traiter les réclamations 

• Comment calmer un client en colère 
en magasin ?

• Comment traiter la réclamation elle-
même ?

• Comment rebondir sur une 
réclamation pour fidéliser et faire des 
ventes complémentaires ?

2. Questionner

• Pourquoi questionner les clients en 
magasin ?

• Quels sont les 2 points clés à retenir 
de cette fiche mémo ?

3. Poser les bonnes questions

• Erreur

• Modèle 

4. Evaluer le questionnement 

5. Identifier les motivations client

Campus FR01c – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Vendre
& fidéliser
en agence
20 vidéos

7 fiches mémo

7 fiches action

1. Cibler

• 3 bons réflexes pour préparer un 
entretien en agence

• Comment se mettre en condition 
juste avant un entretien en agence

2. Contact

• 3 bons réflexes sur le fond

• 3 bons réflexes sur la forme

• Comment obtenir de l’information

• Comment réagir aux piques des 
clients

3. Connaître

• Comment cadrer l’entretien

• Comment rebondir sur une objection 
difficile

4. Conseiller

• Comment rendre le client demandeur

• Comment présenter une offre 
impopulaire

• Comment traiter une objection réelle 
sur la forme

• Comment traiter une objection réelle 
sur le fond

5. Convaincre

• Comment mieux vivre les objections 
client

• Comment argumenter et convaincre

• Comment présenter une solution 
complexe2

6. Conclure

• Comment engager le client

• Comment fixer le rdv suivant

7. Consolider

• Comment identifier les ventes 
complémentaires 

• Comment présenter un produit 
complémentaire

• Comment gérer la vente principale et 
la vente complémentaire

Campus FR02c – 7h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Communication

Efficacité professionnelle

Bureautique & Sécurité

Développement personnel



Trouver un 
emploi et 
passer 
l'entretien de 
recrutement
61 vidéos

27 fiches analyse

1 forum

1.Dans la peau du recruteur

2.Interviews de professionnels

3.Entretiens modèle – Jeunes actifs

4.Paroles d’expert

5.Entretiens réels

6.Entretiens réels croisés

Flash-learning FR10 – 7h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Accueil & conflit
en face-à-face 
20 vidéos

16 fiches analyse

1 forum

1.Micro-trottoir

2.Situations

3.Témoignages

4.Gérer l’attente

5.Accueil et écoute

6.Expliquer les règles

7.Traiter les réclamations

Flash-learning FR11 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Accueil & conflit 
au téléphone
12 vidéos

7 fiches analyse

1 forum

1. Interviews

• Quelles sont les attentes des clients 

au téléphone ?

• Comment réussir l'accueil au 

téléphone ?

• Pourquoi faut-il sourire au téléphone ?

• Quelles sont les différences entre le 

téléphone et le face à face ?

• Comment gérer les réclamations au 

téléphone ?

2. Traiter une réclamation au téléphone

3. Cadrer l’entretien au téléphone

4. Assistance au téléphone

Flash-learning FR12 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Animation de 
réunion
6 vidéos

4 fiches analyse

1 forum

1.Réunion interne

2.Réunion client

3.Interviews

• Animer une réunion : les erreurs à 

éviter

• Animer une réunion : les bons 

réflexes

Flash-learning FR13 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Assertivité et 
gestion des 
réclamations
13 vidéos

12 fiches analyse

1 forum

1.Teaser

2.Mini-série

3.Traiter une réclamation avec 

assertivité

4.Les erreurs à éviter : agressivité, fuite 

et manipulation

Flash-learning FR15 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Gérer son 
temps & 
Prospection 
commerciale
4 vidéos

4 fiches analyse

1 fiche mémo

1 fiche action

1 forum

1. Tout savoir

2. 9h – 12h

3. 12h – 14h

4. 14h – 16h

5. 16h – 18h

Flash-learning FR20 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Gérer son 
stress
9 vidéos

9 fiches analyse

1 forum

1. Comportement – Parent & Enfant

• Parent persécuteur & Enfant soumis

• Parent persécuteur & Enfant rebelle

• Enfant & Enfant Plaintes & critiques

2. Traiter une réclamation avec 

assertivité

• Se centrer sur ce qui reste à 

résoudre plutôt que sur ce qui a été 

résolu

• Démission et cynisme face aux 

difficultés

• Fuite, agression & manipulation

• S'exprimer par opinions vs faits

3. Intelligence émotionnelle

• Gérer son stress

• Gérer ses émotions

Flash-learning FR23 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Gérer les 
incivilités et les 
tensions en 
face à face et 
au téléphone
15 vidéos

15 fiches analyse

1 forum

1. Gérer les incivilités au téléphone 

avec l'analyse transactionnelle

2. Gérer les tensions et conflits en 

centre d'appel

3. Gérer l'agressivité au téléphone

4. Gérer les réactions impulsives en 

face à face

5. Traiter les réclamations à l'accueil

6. Traiter les réclamations au bureau

7. Annoncer une mauvaise nouvelle

Flash-learning FR28 – 1h 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Formation de 
formateur
38 vidéos

38 fiches analyse

1 forum

1. Préparer la salle

2. Accueillir les participants

3. Ouvrir une formation

4. Fixer les règles de vie

5. Se présenter

6. Utiliser PowerPoint

7. Gérer le groupe

8. Reformuler et répondre aux 

questions

9. Faire s’exprimer les participants

10. Mettre en action les apprenants

11. Animer un exercice

12. Animer un atelier

13. Gérer le temps et dynamiser le 

groupe

14. Illustrer par l'exemple

15. Conclure le stage

Flash-learning FR29 – 1h30 

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com



Réussir ses 
présentations 
avec des 
PowerPoint 
impactants
15 vidéos

• Les 3 erreurs à éviter pour concevoir un 
PowerPoint

• Les 3 erreurs qui plombent les 
présentations PowerPoint

• Les 6 bonnes questions à se poser sur 
son auditoire

• Les 6 stimuli clé pour capter l’attention

• 3 astuces pour mettre de l’émotion dans 
ses présentations

• Rendre son message crédible

• Faire du storytelling

• Augmenter l’impact de mes PowerPoint 
avec le contraste

• Augmenter l’impact de mes PowerPoint 
avec l’analogie

• Augmenter l’impact de mes PowerPoint 
en simplifiant

• Composer un texte efficace

• Adapter le design et les polices de 
caractère

• Renforcer le design par les couleurs

• Augmenter l’impact de mes PowerPoint 
avec les visuels

• Augmenter l’impact de mes PowerPoint 
avec les animations et les transitions

Campus FR13c – 3h30

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Gérer son 
temps pour 
rester zen
6 vidéos

• Négocier son temps

• Challenger les demandes

• Messagerie et agenda

• Ecarter les voleurs de temps

• Occuper l’attente

• 4 bons reflexes

Campus FR20c – 1h

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Manager
son manager
20 vidéos

• Quand mon manager est ambigu

• Quand mon manager fait du 
chantage à la promotion

• Quand mon manager fait du 
chantage affectif

• Quand mon manager fait parler les 
autres

• Quand mon manager me juge moi et 
non mes actes

• Quand mon manager me colle une 
étiquette

• Quand mon manager me critique 
sans s'appuyer sur des faits

• Quand mon manager me juge 
d’après son expérience

• Quand mon manager me rabaisse ou 
dénigre mon travail 1

• Quand mon manager me rabaisse ou 
dénigre mon travail 2

• Quand mon manager me rabaisse ou 
dénigre mon travail 3

• Quand mon manager m'enferme 
dans une impasse

• Quand mon manager ne me donne 
pas d'autonomie

• Quand mon manager ne me donne 
pas de moyens

• Quand mon manager ne veut pas 
discuter

• Quand mon manager n'est pas précis 
sur mes objectifs

• Quand mon manager passe en force

• Quand mon manager prend un 
prétexte pour mettre la pression

• Quand mon manager prend un 
prétexte pour m'influencer

• Quand mon manager se cache 
derrière sa hiérarchie

Campus FR41c – 2h

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Campus FR111c – 7h

Maîtriser
PowerPoint
137 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Bureautique:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Campus FR112c – 7h

Maîtriser
Excel
186 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Bureautique:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !

Campus



Campus FR113c – 7h

Maîtriser
Word
153 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Bureautique:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !

Campus



Campus FR113c – 7h

Maîtriser
Outlook
84 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus

Bureautique:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !



Campus FR122c – 7h

Maîtriser
Teams
53 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Outils de communication:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !

Campus



Campus FR122c – 7h

Maîtriser
Zoom
141 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus

Outils de communication:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !



Campus FR122c – 7h

Maîtriser
LinkedIn
50 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus

Réseaux sociaux:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !



Campus FR122c – 7h

Maîtriser
Facebook
45 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus

Réseaux sociaux:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !



Campus FR122c – 7h

Maîtriser
Google Forms
69 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus

Outils numériques:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !



Campus FR122c – 7h

Maîtriser
Google Drive
62 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus

Outils numériques:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !



Campus FR122c – 7h

Maîtriser
Microsoft
One Drive
74 vidéos

2 QCM : avant / après

1 moteur de recherche

1 Forum d’échange

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus

Outils numériques:
formez-vous 4 fois plus vite !
1 seule méthode
Nous avons fait un choix éditorial : quand il y a plusieurs manières de 

faire une action, nous avons choisi la plus simple à faire et à mémoriser 

et la plus rapide. Nos vidéos sont en moyenne 4 fois plus courtes !

Découpage en actions clés
Nous avons découpé nos vidéos en actions clés. Vous pouvez ainsi 

aller directement à celles qui vous intéresse, et zapper les actions que 

vous connaissez déjà : encore du temps de gagné !

Moteur de recherche
Vous voulez savoir comment modifier une image ? Tapez le mot-clé 

« Image » et allez directement aux vidéos concernées !



Campus FR201c – 2h

Loi Sapin 2
Interview vidéos

de Michel Sapin

• 17 vidéos

Fiches mémo

& vidéo de synthèse

• 15 vidéos, 15 fiches mémo

Cas pratiques

• 6 cas pratiques vidéo & interactifs

QCM

• 10 questions corrigées

Bibliographie

• Légifrance

• Agence Française Anticorruption

Paroles d’experts

• Transparency International France

Documentation

• 5 pdf

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Campus FR124c – 3h30

Gestes & 
Posture
Poste statique 
& dynamique 
Qualité de vie 
au travail, à 
distance et à la 
maison en 
home office
2 QCM

Les risques professionnels

• 6 fiches mémo

Anatomie et physiologie

• 6 fiches mémo

Actionner les leviers du bien être

• 4 fiches mémo

Adapter son poste de travail

• 4 fiches mémo

Installer son poste de travail : au bureau 

ou à la maison

• 5 vidéos

En télétravail : recréer les conditions du 

bureau

• 12 vidéos

Home office & poste statique : le réveil 

musculaire

• 14 vidéos

Fatigues et tension ? Une solution : 

l'automassage !

• 10 vidéos

Sécurité & économie d'efforts en poste 

dynamique

• 13 vidéos

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus



Campus FR124c – 3h30

Sensibilisation 
à la Cyber 
Sécurité
7 QCM

Evaluer ses connaissances avant de se 

former

• 6 QCM

1. Les arnaques les plus classiques en 

30 secondes

• 4 vidéos

2. Des solutions... qui marchent !

• 3 vidéos

3. Quelques fables... des plus actuelles !

• 4 vidéos

4. Arnaques & parades

• 10 fiches méo

5. Cas pratiques : se tester en situation

• 8 mises en situation

6. S'évaluer

• 1 QCM

Fatigues et tension ? Une solution : 

l'automassage !

• 10 vidéos

Sécurité & économie d'efforts en poste 

dynamique

• 13 vidéos

Pour voir une démo gratuite, appelez le

01 47 70 36 03

www.asbpublishing.com

Campus
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