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A PROPOS DE LA FORMATION

Le secteur financier islamique se développe de plus en plus dans les pays francophones qui rattrapent
progressivement leur retard par rapport aux pays anglophones. De nombreux régulateurs ont mis en place
linfrastructure réglementaire nécessaire a 'émergence de ce marché nouveau a travers fort potentiel. Les
marchés financiers sont les premiers concernés car ils contribuent de facon structurante a la viabilité du
systeme islamique. Par ailleurs, les différentes classes d'actifs attirent des investisseurs de tout horizon et
les banques classiques s’intéressent activement aux Sukuk.

Cette formation permet aux apprenants de comprendre les enjeux des marchés de capitaux islamiques mais
surtout aussi de maitriser les différentes classes d’actifs éligibles et les moyens de structurer des produits
similaires dans leur propre environnement.

OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

A lissue de cette formation, les participants :

e maitriseront les fondements qui régissent les regles islamiques de l'investissement

e connaitront les différentes classes d’actifs des marchés de capitaux islamiques et les principaux marchés
boursiers ou la finance islamique est active

e maitriseront le processus de construction d’un fonds d'investissement Equity islamique

e maitriseront le processus de construction d’un fonds d’investissement Equity islamique

e auront acquis des notions complexes et la structuration de certains produits dérivés islamiques

DUREE & LIEU DE LA FORMATION
La formation sera dispensée sur 3 journées complétes, de 9h00 a 16h30.

Lieu de la formation : Casablanca, Paris, Bruxelles et Alger.
(Contactez-nous pour connaitre les dates dans chaque ville)
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A PROPOS DE LA FORMATION

Pré-requis pour participer a la formation :
étre actif ou avoir été actif dans le milieu professionnel

Délai d’acces a la formation :

Une fois que les modalités d’inscription sont terminées, il faut compter 5 jours ouvrés pour le traitement de
votre dossier. La formation est accessible selon les dates convenues dans le contrat ou la convention de
formation signée avec le client.

Méthode pédagogique utilisée :

Dans leurs méthodes et moyens pédagogiques utilisés, nos formateurs alternent entre la théorie et mise
en situation pratique. lls mettent a la disposition des apprenants un support de cours complet et
proposent une série d’exercice pratique leur permettant de se projeter dans I'analyse de situation et cas
concrets. Les exercices sont organisés sous forme d’atelier par la constitution de groupes.

Méthode d’évaluation :

A la fin de la formation, les apprenants passent un examen d’évaluation des acquis comprenant un QCM et
des questions ouvertes. Pour obtenir un certificat de réussite a I'’examen, il faudra obtenir un taux de 60%
de bonnes réponses.

Accés aux personnes en situation de handicap :

En cas de situation de handicap d’un candidat apprenant, nous vous invitons a nous contacter par mail :
contact@isla-finance.com ou téléphone au + 33 7 67 37 69 71 afin d’étudier votre situation et voir comment
nous pourrions vous permettre de suivre la formation dans les meilleures conditions et selon nos capacités.

Tarification :
Le prix standard est de 1 990 € TTC par participant. Pour les entreprises, le tarif est ajustable en fonction du
nombre de participant, nous contacter pour élaboration d’un devis sur mesure.
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* Les produits de financement a l'actif exonérés de
l'obligation du partage des pertes et des profits

- Focus sur Mourabaha :

¢ Mourabaha origine et structure de la vente
Mourabaha a donneur d’ordre

¢ Mode opératoire et mise en application par la
banque

¢ Modalités de détermination des taux de profits
VS taux d'intérét

¢ Comparaison économique et juridique de la
Mourabaha avec un crédit classique

¢ Analyse des risques

¢ Etudes de cas : Mourabaha Consommation,
Mourabaha Automobile, Mourabaha
Investissement,  Mourabaha  Exploitation
(application pays selon origine des pays des
apprenants) : de linstruction du dossier client
au débouclage de l'opération

O Autres études de cas : proposés par les
apprenants

- Focus sur ljara:

¢ Définition et mise au point par rapport au
crédit-bail, au leasing, a la location-vente
et a la location avec option d'achat origine
et structure Mode opératoire et mise en
application par la banque

0 Modalités de détermination du loyer et de la
valeur résiduelle

¢ Comparaison économique et juridique de la
Mourabaha et de l'ljara

¢ Analyse des risques

¢ Etudes de cas : ljara immobilier et ljara
mobilier

O Autres études de cas :
apprenants

proposés par les
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- Focus sur Salam
¢ Définition
¢ Spécificités de mise en ceuvre
¢ Salam et Salam paralléle
¢ Salam suivi de Mourabaha
¢ Analyse des risques

- Focus sur Istisna’
¢ Définition
¢ Spécificités de mise en ceuvre
¢ Istisna’ et Istisna’ paralléle
¢ Istina’ précédé ou suivi de ljara
¢ Analyse des risques

-Focus sur Mousharaka et Moudaraba

Financement hors circuit bancaire

¢ Définition

¢ Spécificités de mise en ceuvre

¢ Analyse des risques et des impacts de
l'asymétrie de linformation des contreparties

MODULE 5 : BANQUE ISLAMIQUE ET
INFRASTRUCTURE REGLEMENTAIRE

Focus sur la réglementation du pays ou se déroule
formation et comparaison avec des environnements
similaires

MODULE 6 : BANQUE ISLAMIQUE ET CONFORMITE

SHARIA

¢ Cadre de gouvernance et instance de conformité
Sharia (selon le pays oU se déroule la formation)

* Processus de conformité Sharia et liens entre les
directions opérationnelles, le management et le
Sharia Board

MODULE 7 : BANQUE ISLAMIQUE, MARKETING ET
COMMERCIALISATION DES PRODUITS FINANCIERS
e Marketing

e Efficacité commerciale

e Perception du marché

 Gestion de la clientéle retail
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MODULE 4 : LES PRODUITS DERIVES

e | es marchés de matieres premiéres :
- Nécessité et objectifs de lutilisation des sous-
jacents
- Etude de cas du London Metal Exchange et Bursa
Malaysia
e | es contrats ISDA et U'lIFM
* Produits de couverture de risque [(hedging) Vs
Spéculation
e Produits dérivés islamiques :
- Swap de taux de Profit (PRS)
- Swap de taux de change
- Autres produits selon profil des participants

MODULE 5 : LES CERTIFICATS
D’INVESTISSEMENT ET INSTRUMENT DE
POLITIQUE MONETAIRE

e Autres certificats d'investissement
e Bon du trésor islamique
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ISLAMIC FINANCE ADVISORY & ASSURANCE SERVICE

BIRMINGHAM | PARIS
LAHORE | MANAMAH
CASABLANTZ CA

Contactez nous pour tout ajustement
ou conception de programme sur
mesure pour vos projets et
collaborateurs.

Une seule adresse mail a retenir :
formation@isla-finance.com

POUR PLUS D'INFORMATIONS ET INSCRIPTIONS, CONTACTEZ-NOUS :

En France - Paris Au Maroc - Casablanca @Alcodei En Algérie - Alger
Tél/ WhatsApp: + 33 7 67 37 69 71 T8l WhatsApp: < TéL: + 213 (0] 55 30 03 347
Activité de formation enregistrée sous le numéro +33767 376971 En tant qu'établissement de formation professionnelle

1192 19299 92 auprés du préfet de la région d’lle-de-France

agréé par L'Etat algérien, les formations dispensées par
IFAAS, formation qualité référencée DataDock

ALCODEFI sont éligibles aux avantages fiscaux prévus par
la réglementation en matiére de formation professionnelle



